Auch Bildung
ist ein Standortfaktor

Kopfe der Wirtschaft Inmobilienmakler Jiirgen Seifried engagiert sich
in der Regionalversammlung der IHK fiir das Thema Schule

VON MONIKA HARRER-JALSOVEC

Friedberg-Rederzhausen ,Ich lebe
hier und bestreite meinen Lebens-
unterhalt in der Region.” Fiir Jir-
gen Seifried lag es deshalb Nahe,
sich in der Regionalversammlung
der Industrie- und Handelskammer
(IHK) ehrenamtlich zu engagieren.
Zum ersten Mal, denn der Immobi-
lienmakler aus Friedberg-Rederz-
hausen machte sich erst vor drei
Jahren mit einer eigenen Agentur
selbststindig. Der Anstof}, sich zur
Wahl aufstellen zu lassen, kam bei
der Existenzgriindungs-Beratung
der THK. Nun mochte sich der
42-Jahrige im Unternehmer-Gre-
mium vor allem fiir die Verbindung
von Schule und Wirtschaft einset-
zen.
»Meine Lebensgefihrtin ist Leh-
rerin, da habe ich einen gewissen
Einblick®, so Seifried. Positiv findet
er vor allem die Moglichkeit, sich
iiber Praktika einen Uberblick iiber
berufliche Moglichkeiten zu ver-
schaffen. ,,Diese Option gab es zu
meiner Zeit noch nicht in diesem
Maf3.“ Der gebiirtige Friedberger
hatte sich damals fiir eine Ausbil-
dung bei der Sparkasse entschieden.

»Sie kaufen sich nur einmal
im Leben ein Haus.”
Jiirgen Seifried, Immobilienmakler

Anschlieffend spezialisierte er sich
auf Projektentwicklung bei Walter-
Thosti und war zuletzt bei Patrizia
Immobilien in Augsburg im Pro-
jektmanagement.

Welchen Stellenwert Schule und
Bildung geniefien, weifl der Immo-
bilienmakler daher auch aus seiner
tiglichen Arbeit, der Vermittlung
von gebrauchten Wohnimmobilien:
Die Frage nach der Qualitit der
Schulen im Sprengel ist bei Familien
oft fir die Kaufentscheidung aus-
schlaggebend. ,,Umgebung und
Grofle miissen bei einem Objekt un-
bedingt passen®, meint auch der
Makler. Beides konne man schliefi-
lich nicht dndern.

Und fiir viele gehe es um viel:
,»oie kaufen sich nur einmal im Le-
ben ein Haus.“ Entsprechend oft
wird besichtigt: ,,Manche kommen
fiinf oder sechs Mal, bringen Ver-

wandtschaft und Experten mit.“
Entscheidungstriger sei seiner Er-
fahrung nach oft die Frau: ,,Der Im-
mobilienkauf ist eine Bauchge-
schichte.” Seifrieds Objekte, maxi-
mal 20 bis 25 Stiick, liegen im Grof3-
raum Augsburg bis hin nach Miin-
chen. Ein schwieriger Markt sei
Friedberg: ,,Es gibt leider nur wenig
Angebot.“ Wenn der Ausbau der
Autobahn A8 abgeschlossen ist, er-
wartet er noch mehr Nachfrage von
Miinchenpendlern.

Als Makler, der in der Regel eine
Courtage in Hohe von drei Prozent
des Kaufpreises vom Kéufer erhilt,
sieht sich Seifried als ,absoluten
Dienstleister*: Er begleitet seine
Kunden von der ersten Besichti-
gung iiber den Notartermin auf
Wunsch bis hin zum Ubergabepro-
tokoll. ,Informationen zu Hand-

Vor drei Jahren machte sifh Jiirgen Selfrleﬁ als Immohlllen-Maklerln Friedberg-Re-

werkern und Umzugsfirmen kann
man von einem guten Makler eben-
falls erwarten.“ Gegeniiber den vie-
len Seiteneinsteigern in der hart um-
kimpften Branche - ,Immobilien-
makler ist kein Ausbildungsberuf* —
sieht er sich vor allem durch seine
langjihrige Erfahrung im Vorteil.
Schwieriger geworden sei die Fi-
nanzierung des Wohneigentums:
»Die Kreditinstitute sind seit der
Bankenkrise sehr kritisch gewor-
den.” Um 30 bis 40 Prozent gestie-
gen sei seit Anfang des Jahres jedoch
die Nachfrage nach Wohnungen in
stadtischer Lage durch Kapitalanle-
ger. ,,Die Leute wollen ihr Geld als
Altersvorsorge nicht mehr nur der
Bank iiberlassen und splitten.

© Im Internet unter
www.seifried-immobilien.de

derzhausen selbstindig. Seine Erfahrungen méchte er durch ehrenamtliches Engage-

ment in der IHK-Regionalversammlung einbringen.
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